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C!"#系统与科技事业部合作伙伴论坛*::0在川召开

!"#系统与科技事业部合作伙伴论坛*::0今日在风景秀丽的九

寨沟隆重召开% 此次会议规模盛大"来自大中华地区的近千名合作

伙伴和各界嘉宾参加了此次大会% 会议气氛热烈"!"#的高层领导和

大家共同分享了!"#的合作伙伴策略以及对信息产业的趋势等热点

话题"阐述了!"#与合作伙伴之间紧密互利的关系"并且介绍了 !"#

进一步加大支持合作伙伴的策略与措施%

!"#公司大中华区副总裁及系统与科技事业部总经理何国伟先

生详细介绍了’蓝旋风计划(的发展与成就% ’蓝旋风计划(是 !"#

系统与科技事业部对广大中国本地合作伙伴提供支持和合作的平

台% 该计划以’协作创新"引领突破(为宗旨"以’共同成长!拓展覆

盖!优势互补(作为三大核心方针"依托系统与科技事业部提供的各

种技术!销售和管理等各种层次的培训以及深入地市场支持和协作"

进一步整合资源"搭建优势互补!互动协作的广大合作伙伴的大社

区"进而实现众多合作伙伴与!"#共同的业绩突破%

何国伟先生表示&’自*::B年初!"#系统与科技事业部发布+蓝

旋风计划,以来"收效明显% 作为一个整合的平台"它已经将 !"#系

统与科技事业部和合作伙伴的业务有机的结合在一起"通过持续投

资"深化区域覆盖来树立蓝旋风的大社区"不仅加深了 !"#和合作伙

伴的互惠互利"合作伙伴之间也创造了大量的交流和商业机会% 未

来蓝旋风将进一步深化工作"通过更大的投入和更有力的策略"加强

合作伙伴销售技能!技术!市场和区域的培训"实现与合作伙伴一同

成长的目的
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微软*亿元人民币投资中国浪潮 开发管理软件

日前从微软#中国$有限公司上海分公司获悉"微软已与中国计

算平台产品供应商浪潮签订了投资合作协议% 根据协议"微软将对

浪潮进行战略投资"总投入金额达*亿人民币"双方将合作开发适应

中国市场的应用与管理软件%

微软公司全球副总裁!大中华区首席执行官陈永正透露"微软将

向浪潮投资*亿人民币主要用于在济南合作发展浪潮电子政务!软

件外包等相关业务% 这是微软与浪潮自*::B年 底结成全球战略合

作伙伴关系后"双方在核心业务领域的进一步合作"将对中国软件产

业格局产生深远影响%

浪潮集团总裁孙丕恕表示"与微软合作"有助于提升浪潮的软件

平台产品研发水平!服务能力"同时提高浪潮软件外包业务的核心能

力"加速浪潮的国际化进程%

打造中小企业财务业务一体化之路

$$$ !"#携手用友!为企业提供超值解决方案
继*::0年0月!"#与国内最大./+软件提供商用友联手打造全

国范围的?A家用友 ./+体验中心之后"!"#与用友又有新的合作%

!"#4546746(系列服务器将与用友一起"为企业客户提供超值优惠的

’企业信息化建设应用一体化方案("帮助企业整合复杂的财务与业

务信息% 在(系列举办的’_)JN(体验日上"客户可以在 !"#4546746

(系列全国合作伙伴的演示中心现场体验用友软件与 (系列服务器

带来的超强功能%

超值优惠"帮助企业实现财务业务一体化

!"#4546746(系列服务器和用友公司经过全面的软件和硬件测

试"共同推出’企业信息化建设应用一体化方案("可以帮助企业规范

销售!采购!库存管理流程"提高业务运作效率% 通过用友 ./+软硬

件测试的!"#4546746(*2A服务器"确保配置合理"性能出色"系统运

行稳定可靠%

!"#与用友联手推出的’财务业务一体化管理套件(包含如下产

品模块&!"#4546746(*2A硬件服务器"财务会计管理软件模块和供

应链管理软件模块% 用户可以享受到优惠的价格%

领跑伙伴演示中心现场体验

为了使客户对 !"#与用友联手推出的这一解决方案有更直接的

了解"!"#从 9 月底开始"于每周四下午?B&::C?A&::在!"#4546746

(系列全国’领跑伙伴(的解决方案演示中心举行’_)JN(体验日"客

户可以亲临’领跑伙伴(演示中心现场"!"#工程师或合作伙伴将会

进行现场介绍% 在’_)JN(体验日"客户不仅可以了解关于 !"#与用

友解决方案的详细信息"还可以了解更多关于 !"#4546746(系列服

务器的产品特性和应用信息%

专家预测今年我国!;服务市场规模超 9?:亿元 赛迪顾问总裁黄

涌日前在’*::0年!;服务年会(上预测"今年我国!;服务市场规模将

超过 9?:亿元"同比增长*AF93"其中专业服务!互联网服务成为 !;

服务市场增长的引擎% 他预计"从今年到*::@年"我国 !;服务增长

将始终保持在*:3以上%

他说"随着竞争的愈演愈烈"企业对!;的理解已经提升到了战略

高度"认为!;建设是企业控制成本!提升效率!保持市场竞争力的必

要手段% 赛迪顾问调查结果表明"从用户端来看"用户对!;服务的认

知程度逐步提升"现阶段大部分用户已经开始尝试理解和主动接受!;

服务的价值和内涵-从供应商端来看"!;服务已经逐步从可有可无的

业务上升到了辅助性或者关键性的业务单元% 预计今年!;服务能占

到我国整个!;市场的**3"从全球来看"这一比例去年已达到B?F

?3% 随着国内信息化建设的不断完善"我国!;服务所占份额还将不

断扩大%

黄涌表示"从未来发展趋势看"我国 !;服务市场将呈现以下特

征&整体解决方案成为服务主流-中小企业成为竞争焦点-行业市场

得以全面开发-新兴网络服务不断涌现-品牌与规模建设增强服务商

竞争优势% 由于我国的!;服务市场已经具备了供方市场的特色"面

对企业需求呈现的上述变化趋势"!;服务提供商也需要及时调整自

己的战略
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